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エコ推進事業共同組合へ入会頂けば、沢山の情報を活用いただけます。

官公庁入札参加、AIを活用した営業手法、補助金助成金の活用方法

インターネット広告媒体、御社で商材を開発したい、など役に立つ事盛り沢山。



※中小企業庁『官公需法に基づく「令和３年度中小企業者に関する国等の契約の基本方針」について 』よ
り

官公需についての中小企業者の受注の確保に関する法律（昭和４１年法律第９７号）第４条第３項に基づ
き、官公需における中小企業・小規模事業者向けの契約目標や、中小企業・小規模事業者の受注の機会の
増大を図るための措置事項等を定める 「中小企業者に関する国等の契約の基本方針」を、毎年度作成し、
閣議決定しているもの。
今年度の基本方針の概要は以下のとおり。

１．国等の中小企業・小規模事業者向け契約目標
（１）中小企業・小規模事業者向け 契約目標（比率・金額）

比率：６１％ 金額：４兆８，２４０億円
今年度の契約目標比率は前年度を上回る目標を設定。

（参考：令和２年度 目標 ６０％ 4 兆７,４４９億円、実績 ５５.５％ ５兆２,２４４億円）
（２）新規中小企業者 （※） 向け契約目標（比率） 比率：３％

※創業１０年未満の中小企業・小規模事業者

２．令和３年度に新たに講ずる主な措置
（１）最低賃金額の大幅な引上げが予定されていることから、受注者である中小企業・小規模事業者が最
低 賃金引上げ分の円滑な価格転嫁を図ることができるよう柔軟に契約額の変更に応じること。
（２）新型コロナウイルス感染症の影響を受けている中小企業・小規模事業者に対する配慮を強化するた
め 、入札参加機会の確保のための柔軟な対応等を行うこと。

御社の商材を官公庁へ売り込みませんか

https://www.meti.go.jp/press/2021/09/20210924004/20210924004-1.pdf


御社の商材を官公庁へ売り込みませんか

営業・販売コストがかからず、効率的に販路拡大が狙える
民間企業同士の取引の場合、リードを獲得してからアポイント調整→商談→検討→受注と工数などの
営業コストが高くなりやすいです。物品に関しては、店舗や広告などに費用を投じる必要があります。

しかし、入札案件は、一定の条件を満たせば比較的容易に参加することができ、受注・納品までのプ
ロセスも簡易的で営業・販売コストが少なくてすみます。

入札市場の魅力
官公庁との取引で、自社のブランド力と信頼性がアップ！
国や地方公共団体との取引実績があると、社会的信頼度が増して、自社のブランディングの強化にも
つながります。対外的な信用を得ることができ、落札が決まると金融機関からの信用も得られるケー
スがあります。

中小企業・小規模事業者でも、条件が合えば、国で進められる大規模なプロジェクトの入札に参加す
ることも可能なので、通常の民間企業ではかかわれないような案件を獲得できる可能性があります。

公官庁へどの様にして参加するのか。



御社の商材を官公庁へ売り込みませんか

エコ推進事業協同組合 全省庁統一資格



御社の商材を官公庁へ売り込みませんか

全省庁統一資格とはその名の通り、国の全省庁の入札案件に参加できる資格です。また国の外郭団体や地方公共団体
が管轄する入札案件の中にも、全省庁統一資格で参加できるものがあります。
参加可能な入札案件の種類は、主に「物品の製造・販売」や「役務の提供」です。これに対し建築、建設や土木工事
などの入札案件は全省庁統一資格の対象となりません。



御社の商材を官公庁へ売り込みませんか

全省庁統一資格とはその名の通り、国の全省庁の入札案件に参加できる資格です。また国の外郭団体や地方公共団体
が管轄する入札案件の中にも、全省庁統一資格で参加できるものがあります。
参加可能な入札案件の種類は、主に「物品の製造・販売」や「役務の提供」です。これに対し建築、建設や土木工事
などの入札案件は全省庁統一資格の対象となりません。



御社の商材を官公庁へ売り込みませんか



AIを活用した営業方法

従来の営業方法とAIを活用した営業はどの様にことなるのか

AIを活用した営業システムで効率よくアプローチ

AIを活用した営業

少ない人員で沢山のお客様に、情報をお届けする。
当社では、商材の売買だけでは無く、代理店様の成約確立を高める戦略を提案できれば幸いです。

この様な形に営業が変化する。

非公開 、AIを活用した営業方法は、少人数で沢山の営業か可能

AIを導入するだけではありません。ここからがポイント



助成金、補助金はどの様にすれば、うまく活用できるのか。

10

何か、物事をされる相談を頂いた場合、当り前ですが寄りよい
提案が出来ればと考えますよね。しかし、ただの物売りだけで
は、顧客ニーズに答える事が出来ない時代となりました。

そこで、組合では、今まで培ってきた技術に、導入に負担をな
るべくお掛けしないやり方と言う提案が出来ればと考えており
ます。

補助金と助成金を活用したやり方です。しかし一度は、挑戦さ
れた企業様は、ご理解頂いておられると存じますが、大変です
よね。今７月現在で、４１１６３件の補助金、助成金が発表さ
れていますが、恐らく、情報を活用する事なく、締め切りにな
るのが多いと聞いております。

組合では、必要とされるお客様に対し、物売りだけでは無く、
情報を活用し、補助金、助成金の活用するお手伝いが出来れば
と考えております。

補助金は、物への投資 助成金は、人への投資となります。

補助金、助成金は儲かるものではありません、国が支援をして
くれるものです。しかし、採択されれば有難い物です。

重要なのは、御社に合うものを活用下さい



助成金、補助金を活用できる企業のスキルを組み合わせて付加価値をたかめる。

補助金、助成金 経営に活用 受注に活用 スキルUPに活用



広告媒体が変化

インストリーム広告とは？ インストリーム広告とは動画の最初や最後、もしくは動画の途中で再生される広告になります。 YouTube動画を閲覧している時に流れる広
告がそれに該当します。 後述しますが、インストリーム広告はスキップが可能なものとスキップが不可能なものがあります。

インフィード広告では、掲載メディアのメインコンテンツ内に広告を配置するため、掲載する広告の多くは、そのページのコンテンツに体裁を合わせます。目的は、
「コンテンツを読みに来たユーザーに対しての配慮」「広告色を消すことで、ユーザーの警戒心を下げる」の2つがあります。



WEBマーケティングの重要性



お問い合わせ

お問い合わせ フォーム □通常  □至急

□製造業工場 □製造業 □IT関連 □店舗 □スポーツ施設 □産業廃棄物関連 □商社
□その他（ ）

会社名 ご担当者名

住所 部署 役職

電話番号 携帯電話

E-mail FAX

ご要望 □詳細が知りたい □エコ推進事業共同組合入会希望

備考 ご自由にご記入下さい。

お問い合わせ頂まして有難うございます。後程、営業担当よりご連絡致します。

エコ推進事業共同組合

0952-53‐1088 FAX 0952‐53‐1077

佐賀県神崎市神埼町大字尾崎３２７４－1

熊本電気工業株式会社事務所内
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